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Presentacion

Mas de 1.300 millones de euros en
contratos con las administraciones publicas
han quedado desiertos desde la publicacion
de la nueva Ley de Contratos del Sector
Publico que entro en vigor el 9 de marzo de
2018.

El actual sistema de contratacion publica
ofrece interesantes oportunidades de
negocio que las empresas no estan sabiendo
aprovechar.

Conoce las claves para identificar
oportunidades de negocio y presentar
ofertas y propuestas exitosas.



Dirigido a:

Personal directivo, responsables de ventas y tecnicos de los departamentos comerciales y
de licitaciones de todo tipo de empresas interesadas en acceder a las oportunidades de negocio
que ofrecen los contratos publicos o en optimizar sus procedimientos internos para licitar con

mayor probabilidad de éxito.
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CUANDOQO
COMPLETES LA

FORMACION
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Conoceras el potencial de negocio de tu
empresa con la Administracion Publica.

Habras solicitado tu inscripcién en el ROLECE
(Registro oficial de licitadores) de tu empresa.

Podras realizar una estrategia comercial
proactiva con la administraciéon publica.

Dominaras un metodo de trabajo para analizar
oportunidades y presentar ofertas.

Presentaras tu primera oferta de licitacion
publica (proyecto tutorizado).



Programa

Médulo 1
Ley 9/2017 de Contratos del Sector
Publico
Tipos de contratos en el sector publicos.
Aspectos claves de la contratacion publica.

Moédulo 2
Preparate y organizate para licitar
en concursos publicos
Conoce las reglas del juego.

Queé tiene que cumplir tu empresa para
licitar.

Como usar las plataformas de contratacion.
Minimiza los tramites administrativos.
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Maédulo 3
Define tu estrategia comercial con
la Administracion Publica

El papel de los diferentes actores en una
contratacion publica.

ldentificar y promover oportunidades de
negocio.

No pierdas ninguna oportunidad: Sistemas
de alerta.

Moédulo 4
Analiza tus oportunidades y prepara
ofertas ganadoras

Recopilacion y analisis de informacion
sobre el expediente de contratacion.
Partes importantes de una oferta.
Sorprende con tu propuesta.

Protege tu know-how: clausulas de
confidencialidad.

Metodologia de trabajo para presentar la
oferta sin errores.
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Maédulo 5
Hazle seguimiento a tus propuestas

Subsanacion de requerimientos.
Aperturas publicas de ofertas.

- Informes de valoracion técnica.

- Adjudicacion y formalizacion del contrato.

- Qué hacer si no estas de acuerdo con la
valoracion o adjudicacion.

Proyecto de Licitacién optativo

- Presenta tu oferta ganadora. Te
acompanamos durante todo el proceso
paraque presentes tu primera licitacion.
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PROXIMA CONVOCATORIA

G MODALIDAD
@l Semipresencial

6

% DURACION

I=&) 50 horas ONLINE

18 horas PRESENCIAL

FECHA DE INICIO: 18 Julio
Pausa académica durante el mes de Agosto
FECHA DE FINALIZACION: 30 Octubre
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Sesiones Presenciales

Edicion Malaga Edicion Sevilla

24 Septiembre 26 Septiembre

° 15:00 a 21:00h ° 15:00 a 21:00h
08 Octubre 10 Octubre

° 15:00 a 21:00h °* 15:00 a 21:00h
22 Octubre 24 Octubre

° 15:00 a 21:00h ° 15:00 a 21:00h
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DOCENTE

MIGUEL ANGEL GARCIA SALGUERO
Consultor y gestor de proyectos con la
administracion publica

Curso Practico
COMO VENDER A LA ADMINISTRACION PUBLICA

Con mas de 20 anos de experiencia en la consultoria
y gestion de proyectos con distintas administraciones
publicas y entidades privadas, ha trabajado con y para
organizaciones empresariales, entidades de economia
social, entidades privadas y ONG internacionales,
disenando vy organizando proyectos financiados con
fondos publicos.

Formador habitual de cursos y jornadas en materia de
gestion de proyectos, contratacion con el sector publico
y elaboracion de propuestas técnicas paraofertar en
licitaciones, asi como en tecnicas de comunicacion vy
venta. En sus cursos utiliza metodologias participativas e
iInnovadoras.

Periodista que colabora habitualmente con diferentes
medios de comunicacion redactando articulos sobre
gestion de proyectos y contratacion con el sector
publico, estrategias de marketing y comunicacionen las
empresas, economia social e innovacion social, empleo y
emprendimiento.

Coach y gestor de equipos de alto rendimiento,
apasionado de la gestion y coordinacion de las personas
en entornos profesionales.
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